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Auf der Bremse
uberholen.

Kleines Gefangnis, grol3es Gefangnis: Warum tiefe System- und Regelkenntnis jeden
Ressourcenvorteil schlagt — und wie man selbst mit einer alten Gurke die
Supersportwagen in der Kurve hinter sich lasst.

Personal Development —
Entrepreneurship -
Rhetorik ->
Leadership =
Sales >
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PERSONAL DEVELOPMENT

SYSTEMKENNTNIS.

Spielregeln studieren statt blind rebellieren.

Jedes System schutzt zuerst sich selbst. Wer emotional gegen Behorden oder
Gesetze anrennt, reibt sich auf; wer das Burgerliche Gesetzbuch studiert, nutzt das
System als Hebel.

¥ Sich Uber starre Burokratie, Gesetze oder Konzernregeln endlos emporen.
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 Die Gesetzmalligkeiten des Systems emotionslos studieren und klug nutzen.
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P.E.R.L.S.© - IMPULS ZUR REFLEXION

«Kampfst Du noch emotional gegen auRere Regeln — oder
kennst Du das Handbuch bereits besser als die
Verwalter?»
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ENTREPRENEURSHIP

KURVENSTRATEGIE.

Fahrkonnen schlagt reine PS-Zahl.

Auf der geraden Autobahn gewinnt das groldte Budget. Doch Markte und Krisen
bestehen aus engen Kurven: Wer den Bremspunkt und die Ideallinie exakt kennt,
uberholt jeden tragen Marktfuhrer.

X Im direkten Material- und Budgetkampf gegen ubermachtige Konzerne antreten.
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« Durch Agilitat, Prazision und tiefe Marktkenntnis in den Kurven vorbeiziehen.
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P.E.R.L.S.© - IMPULS ZUR REFLEXION

«Wo versuchst Du im Markt ein teures PS-Duell zu
gewinnen, statt uberlegene Fahrtechnik in den Kurven zu
nutzen?»

b www.MarcoDeutschmann.com P.E.R.L.S.© Education System =»


https://www.MarcoDeutschmann.com

P.E.R.L.S.© EDUCATION SYSTEM

RHETORIK

Paragrafen ruhig auf den Tisch legen.

FAKTENSPRACHE.

Als Beamte meine Weiterbildung blockieren wollten, half kein lautes Streiten. Erst der
sachliche Verweis auf den exakten Paragrafen zum Recht auf Bildung machte jede
Willkar sofort wehrlos.

X Bei Widerstand laut werden, drohen oder um personliches Wohlwollen betteln.
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+ Ruhig, sachlich und vorbereitet mit unbestreitbaren Fakten argumentieren.
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P.E.R.L.S.© — IMPULS ZUR REFLEXION
«Argumentierst Du in schwierigen Verhandlungen aus dem
Bauch heraus — oder auf Basis glasklarer Fakten?»

- J

D www.MarcoDeutschmann.com

P.E.R.L.S.© Education System =



https://www.MarcoDeutschmann.com

P.E.R.L.S.© EDUCATION SYSTEM

LEADERSHIP

B SOUVERANITAT.

Ressourcenmangel in Meisterschaft verwandelin.

Wer mit wenig Startkapital oder starkem Gegenwind startet, ist gezwungen, seine
Technik bis zur Perfektion zu scharfen. Steigt dieser Konner spater in ein starkes
Fahrzeug, ist er uneinholbar.

X Fehlende Mittel als dauerhafte Entschuldigung fur schwache Leistung dulden.
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+ Knappe Ressourcen nutzen, um Prozesse und Fahigkeiten maximal zu scharfen.
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P.E.R.L.S.© — IMPULS ZUR REFLEXION
«Nutzt Dein Team aktuelle Engpasse als Ausrede — oder als
Trainingslager fur echte operative Exzellenz?»
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SALES

WETTBEWERBSVORTEIL.

Den Bremspunkt im Vertrieb beherrschen.

Grolde Wettbewerber verlassen sich oft bequem auf inren Namen. Der wendige
Herausforderer gewinnt den Kunden durch tiefere Vorbereitung, schnellere Reaktion
und maldgeschneiderte Losungen.

Vor grol3en Markennamen im Pitch innerlich zuruckweichen und uber den Preis

gehen.
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« Durch uberlegene Vorbereitung und Schnelligkeit den Grol3kunden uberzeugen.
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P.E.R.L.S.© - IMPULS ZUR REFLEXION
«Welchen konkreten Wissens- und Geschwindigkeitsvorteil
spielst Du im nachsten Kundengesprach gezielt aus?»
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Wachstum mit
Struktur.

Wenn Personal Development, Entrepreneurship, Rhetorik, Leadership und Sales als

System ineinandergreifen, entsteht eine Unternehmenskultur, die Fuhrung entlastet
und Ergebnisse nachhaltig steigert.
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Seminare, Vortrage & Mentoring.

Direkter Austausch fur Unternehmen und Fuhrungskrafte:

Kostenfreies Beratungsgesprach (15 Min.)

[ (9 WhatsApp: +41 77 288 83 22 ]

3 YouTube-Folge ansehen
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