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Sechs Tage Vollgas,
ein Tag Pause.

Von 57,5 auf 81 Kilogramm nach dem Achillessehnen-Gips und vom Hauptschuler
zum 1,5er-Abitur hinter Gittern: Wahre Disziplin braucht keine Hollywood-Musik,
sondern die nuchterne Mathematik taglicher Bestandigkeit.

Personal Development —
Entrepreneurship -
Rhetorik ->
Leadership =
Sales >
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PERSONAL DEVELOPMENT

RHYTHMUS.

Sechs Tage lernen, ein Tag Ruhe.

Motivation ist lediglich der Zundfunke fur den ersten Tag. Wer sechs Tage pro Woche
konzentriert trainiert oder lernt und den siebten Tag konsequent regeneriert,
absolviert Uber 300 Hochleistungstage im Jahr.

¥ Auf emotionale Euphorie warten und nur arbeiten, wenn die Lust gerade grol} ist.

Einen festen Sechs-Tage-Rhythmus samt geplantem Ruhetag kompromisslos
durchziehen.

P.E.R.L.S.© - IMPULS ZUR REFLEXION

«Arbeitest Du nur nach Tageslaune oder folgt Dein
Wachstum einem glasklaren Wochenrhythmus?»
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ENTREPRENEURSHIP

PROGRESSION.

Millimeterweise zum Marktvorsprung.

Nach zweieinhalb Monaten Gips trug mein Bein kaum das eigene Gewicht. Genau
wie beim Muskelaufbau entsteht auch ein starkes Unternehmen durch kleine,
tagliche Steigerungen, die sich uber Jahre verzinsen.

¥ Nach einem schweren Ruckschlag kapitulieren, weil die alte Maximalkraft fehilt.
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+ Mit kleinen Gewichten sofort wieder starten und das Pensum jede Woche steigern.
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P.E.R.L.S.© — IMPULS ZUR REFLEXION
«Welche tagliche Kernaufgabe bringt Dein Unternehmen
durch sture Wiederholung ganz nach vorn?»
\§ J

D www.MarcoDeutschmann.com

P.E.R.L.S.© Education System =»


https://www.MarcoDeutschmann.com

P.E.R.L.S.© EDUCATION SYSTEM

RHETORIK

KLARTEXT.

Nuchterne Wahrheit statt Show.

Als das Fernsehteam bei meiner Entlassung nach einem geheimen Trick fragte,
lautete meine Antwort: hingesetzt und gelernt. Starke Rhetorik verzichtet auf falsche
Magie und benennt den Preis des Erfolgs ehrlich.

Erfolge mit dramatischen Mythen und geheimnisvollen Abkurzungen

X ausschmucken.
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v Die unspektakulare Wahrheit hinter Spitzenleistungen klar und bodenstandig
aussprechen.
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P.E.R.L.S.© - IMPULS ZUR REFLEXION

«Verkaufst Du Deinem Umfeld noch schone lllusionen oder
sprichst Du offen uber echte Arbeit?»
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LEADERSHIP

B REGENERATION.

Ohne Pause reif’t jede Sehne.

Ein Leader, der sieben Tage ohne Unterbrechung durchbrennt, steuert sich und
seine Mannschaft in den Verschleild. Der siebte Tag gehort der Erholung, damit an
den sechs Arbeitstagen volle Scharfe herrscht.

Rastlosen Dauerstress verherrlichen, bis Korper oder Team vollig erschopft
brechen.

Feste Erholungsphasen genauso diszipliniert einfordern wie die sechs
Leistungstage.

P.E.R.L.S.© - IMPULS ZUR REFLEXION

«Schutzt Du den Ruhetag Deines Teams genauso
konsequent wie Eure gemeinsamen Leistungsziele?»
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SALES

SCHLAGZAHL.

System schlagt jedes Verkaufstalent.

Ein durchschnittlicher Verkaufer mit einem eisernen Sechs-Tage-Akquise-System
uberholt auf Dauer jedes Naturtalent, das nur nach Lust und Laune telefoniert. Im
Vertrieb gewinnt immer die hochste Konstanz.

Sich auf rhetorisches Talent verlassen und die tagliche Kontaktarbeit schleifen
lassen.
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+ Tag fur Tag die festgelegte Schlagzahl an Kundengesprachen verlasslich abliefern.

- J

P.E.R.L.S.© - IMPULS ZUR REFLEXION

«Verlasst Du Dich im Vertrieb auf einzelne Gluckstreffer
oder auf Deine tagliche Schlagzahl?»
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Wachstum mit
Struktur.

Wenn Personal Development, Entrepreneurship, Rhetorik, Leadership und Sales als

System ineinandergreifen, entsteht eine Unternehmenskultur, die Fuhrung entlastet
und Ergebnisse nachhaltig steigert.

8000

Seminare, Vortrage & Mentoring.

Direkter Austausch fur Unternehmen und Fuhrungskrafte:

Kostenfreies Beratungsgesprach (15 Min.)

[ (9 WhatsApp: +41 77 288 83 22 ]

3 YouTube-Folge ansehen
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