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Die Macht eines
einzigen Satzes.

Vom 2,5-Zentimeter-Rand mit dem Geodreieck bei Herrn Weil} auf der Hauptschule
bis zu Monsieur Glinder im franzosischen Gefangnis: Wie wahre Leader das
Selbstbild von Menschen fur immer verandern.

Personal Development —
Entrepreneurship -
Rhetorik ->
Leadership =
Sales >
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PERSONAL DEVELOPMENT

SELBSTACHTUNG.

Sich niemals vom Umfeld abstempeln lassen.

Auf Stuttgarts zweitschlimmster Hauptschule flogen Holzklotze durch den Werkraum.
Dennoch zog ich mit dem Geodreieck saubere Rander auf mein Blatt. Wer seinen
inneren Anspruch bewahrt, durchbricht jede auldere Schublade.

Man Ubernimmt das niedrige Niveau eines chaotischen Umfelds als eigenes

X Selbstbild.
4 )
v Man halt an Sorgfalt, Sprache und Vorausdenken fest, egal wie rau die Umgebung
Ist.
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P.E.R.L.S.© - IMPULS ZUR REFLEXION

«Bewahrst Du Deinen personlichen Qualitatsstandard auch
dann, wenn um Dich herum Chaos und Gleichgultigkeit
herrschen?»
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ENTREPRENEURSHIP

POTENZIALBLICK.

Rohdiamanten abseits der Schablone erkennen.

Das Schulsystem hatte den unruhigen, unterforderten Jungen in der vierten Klasse
vorschnell abgeschrieben. Unternehmerischer Weitblick erkennt aul3ergewohnliche
Begabung genau dort, wo burokratische Systeme nur Storfaktoren sehen.

Talente mit unruhiger Biografie werden nach oberflachlichen Etiketten sofort

X aussortiert.
4 )
v Unternehmer schauen auf das echte Mitdenken und fordern verborgene
Hochbegabung gezielt.
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«Wie viele ungeschliffene Ausnahmetalente ubersiehst Du,
weil Du nur auf stromlinienformige Lebenslaufe achtest?»
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RHETORIK

HERR-WEISS-EFFEKT.

Menschen beim Richtigmachen erwischen.

Als Herr Weil3 meine vorbereiteten Hilfslinien sah, sagte er ruhig: «Du bist ein Genie.
Du hast schon einen Schritt weiter gedacht.» Ein einziger ehrlicher Satz der
Anerkennung wirkt in einer Wuste aus Kritik wie lebensrettendes \Wasser.

Gute Vorarbeit wird schweigend hingenommen und erst bei Fehlern wird lautstark

geschimpft.
4 N
v Eigenstandiges Mitdenken wird sofort bemerkt und mit prazisen, ehrlichen Worten
gespiegelt.
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«Wann hast Du einem Mitarbeiter zuletzt fur einen
scheinbar kleinen, mitgedachten Handgriff ehrliche
Anerkennung ausgesprochen?»
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LEADERSHIP

B DRANBLEIBEN.

Fordern ist die hochste Form der Wertschatzung.

Als ich in Saint-Mihiel erschopft die Schule abbrechen wollte, sagte Direktor Monsieur
Glinder trocken: «Das ist mir vollig egal, ob Sie Lust haben — Sie machen weiter.» Well
er mein Aufgeben verweigerte, schaffte ich alle Abschlusse und das Abitur mit 1,5.

Aus falsch verstandener Ricksicht lasst man Talente beim ersten Durchhanger
einfach aufgeben.

Ein starker Mentor glaubt an das Potenzial des anderen und fordert das
Durchziehen kompromisslos ein.

P.E.R.L.S.© - IMPULS ZUR REFLEXION

«Lasst Du Deine Leute in Momenten der Bequemlichkeit
vorschnell aufgeben — oder forderst Du sie zu ihrer wahren
GrofRe heraus?»
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SALES

VORAUSSCHAU.

Den Rand ziehen, bevor diktiert wird.

Wahrend andere noch im Rucksack kramten, lag mein Blatt bereits sauber liniert
bereit. Im Verkauf und in der Beratung gewinnt immer derjenige, der den nachsten
Schritt des Kunden bereits vorbereitet hat, bevor dieser danach fragt.

Im Kundentermin wird erst auf Zuruf reagiert und mihsam nach Unterlagen

gesucht.
~ N
v Durchdachte Vorbereitung nimmt die nachsten zwei Fragen des Kunden bereits
souveran vorweg.
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«Denkst Du fur Deine Kunden immer schon den
entscheidenden Schritt voraus, bevor sie ihre Frage
uberhaupt aussprechen?»
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Wachstum mit
Struktur.

Wenn Personal Development, Entrepreneurship, Rhetorik, Leadership und Sales als

System ineinandergreifen, entsteht eine Unternehmenskultur, die Fuhrung entlastet
und Ergebnisse nachhaltig steigert.

8000

Seminare, Vortrage & Mentoring.

Direkter Austausch fur Unternehmen und Fuhrungskrafte:

Kostenfreies Beratungsgesprach (15 Min.)

[ (9 WhatsApp: +41 77 288 83 22 ]

3 YouTube-Folge ansehen
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