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Umsetzung schlägt
Perfektionswahn.
Perfektion existiert nur auf dem Papier – die Natur wächst durch Mutation und Fehler.
Warum die 80-Prozent-Regel und das Kaizen-Prinzip jedes Projekt schneller ans Ziel
bringen als der makellose Plan am Reißbrett.

P Personal Development

E Entrepreneurship

R Rhetorik

L Leadership

S Sales
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P
PERSONAL DEVELOPMENT

FEHLERMUT.
Nach Exzellenz streben, ohne auf Makellosigkeit zu warten.

Hinter dem Anspruch, alles von Anfang an zu hundert Prozent perfekt zu machen,
versteckt sich meist die pure Angst vor Kritik. Wer wie am Klettersteig in 2.700
Metern Höhe den Weg liebt, wächst an jedem echten Schritt.

Den eigenen Perfektionismus als Ausrede nutzen, um sich niemals dem echten
Leben zu stellen.

Mit der Unvollkommenheit Frieden schließen und jeden Fehler als biologischen
Wachstumsreiz nutzen.

P.E.R.L.S.©  –  IMPULS ZUR REFLEXION

«Ist Dein Anspruch an Perfektion wirklich ein
Qualitätsmerkmal – oder eine elegante Tarnung für Deine

Angst?»

https://www.MarcoDeutschmann.com
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E
ENTREPRENEURSHIP

ACHTZIG-PROZENT.
Raus an den Markt und im echten Betrieb schärfen.

Während der Theoretiker noch zum zehnten Mal das Logo überarbeitet, hat der
Macher bereits die ersten Kunden gewonnen und aus deren Feedback gelernt.
Sobald achtzig Prozent der Substanz stehen, gehört das Produkt auf die Straße.

Monatelang im stillen Kämmerlein an Details feilen, nach denen kein Kunde je
gefragt hat.

Mit einer soliden Achtzig-Prozent-Version starten und direkt am echten
Marktfeedback wachsen.

P.E.R.L.S.©  –  IMPULS ZUR REFLEXION

«Welches Projekt hältst Du aktuell noch künstlich zurück,
obwohl es längst bereit für den ersten Markttest wäre?»
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R
RHETORIK

ECHTHEIT.
Lebendige Präsenz wirkt stärker als sterile Glätte.

Ein Vortrag oder ein Gespräch, in dem jedes Wort wie auswendig gelernt wirkt, lässt
Menschen kalt. Erst die kleine Improvisation, die ehrliche Kante und der Mut zur
Spontaneität schaffen echte menschliche Resonanz.

Vor Auftritten oder Videos so lange am Skript kleben, bis jede Lebendigkeit erstickt
ist.

Auf das eigene Fundament vertrauen und mit echter, ungeschliffener Präsenz zu
Menschen sprechen.

P.E.R.L.S.©  –  IMPULS ZUR REFLEXION

«Versuchst Du in Deiner Kommunikation noch fehlerfrei zu
wirken – oder traust Du Dich, menschlich nahbar zu sein?»
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L
LEADERSHIP

KAIZEN-KULTUR.
Jeden Tag ein Prozent besser statt gelähmt im Status quo.

Wie in der Großküche von Stammheim entsteht Spitzenleistung niemals durch einen
einzigen genialen Wurf, sondern durch tägliche kontinuierliche Verbesserung.
Führung feiert den Fortschritt statt den Stillstand.

Von Mitarbeitern beim ersten Entwurf sofort ein makelloses Endergebnis verlangen
und bremsen.

Schnelle erste Schritte belohnen und Prozesse gemeinsam im täglichen Tun
verfeinern.

P.E.R.L.S.©  –  IMPULS ZUR REFLEXION

«Fördert Deine Führung schnelle Lernschleifen im Team –
oder bremst die Angst vor Fehlern jede Initiative aus?»
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S
SALES

SCHLAGZAHL.
Lieber zehn echte Gespräche als ein perfektes Konzept.

Kein Vertriebskonzept überlebt den ersten Feindkontakt mit dem echten Kunden
unverändert. Wer sofort zum Hörer greift und im echten Verkaufsgespräch seine
Argumente schärft, schlägt jeden theoretischen Strategen.

Wochenlang an Verkaufspräsentationen und Leitfäden basteln, ohne einen
Kunden anzurufen.

Sofort in den direkten Kundenkontakt gehen und den Pitch aus echten Gesprächen
formen.

P.E.R.L.S.©  –  IMPULS ZUR REFLEXION

«Wie viele echte Verkaufsgespräche hast Du diese Woche
geführt, statt nur über Vertrieb nachzudenken?»

https://www.MarcoDeutschmann.com
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Wachstum mit
Struktur.
Wenn Personal Development, Entrepreneurship, Rhetorik, Leadership und Sales als
System ineinandergreifen, entsteht eine Unternehmenskultur, die Führung entlastet
und Ergebnisse nachhaltig steigert.

P E R L S

Seminare, Vorträge & Mentoring.
Direkter Austausch für Unternehmen und Führungskräfte:

Kostenfreies Beratungsgespräch (15 Min.)

WhatsApp: +41 77 288 83 22

YouTube-Folge ansehen

https://www.MarcoDeutschmann.com
https://www.MarcoDeutschmann.com
https://wa.me/41772888322
https://www.youtube.com/watch?v=yD5BP0RAk7s

