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Agieren statt
Reagieren.
Wer auf dem Motorrad erst handelt, wenn das Vorderrad den Felsbrocken berührt,
landet in der Leitplanke. Warum Totstellen vor dem T-Rex im Business tödlich endet
und wie proaktive Führung vor der Kurve entscheidet.

P Personal Development

E Entrepreneurship

R Rhetorik

L Leadership

S Sales
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P
PERSONAL DEVELOPMENT

BLICKFÜHRUNG.
Vor dem Stein auf den Fußrasten stehen.

Reagieren heißt, im Sturz über den Asphalt zu rutschen und nur noch den Schaden zu
verwalten. Agieren heißt, die Fahrbahn weit voraus zu scannen, das Hindernis früh zu
sehen und das Ausweichmanöver einzuleiten, bevor das Rad den Stein berührt.

Man wartet passiv ab, bis das Problem einschlägt, und betreibt danach hektische
Schadensbegrenzung.

Man blickt weit voraus und leitet den Kurswechsel ein, solange noch voller
Spielraum besteht.

P.E.R.L.S.©  –  IMPULS ZUR REFLEXION

«Bist Du in Deinem Kalender gerade auf der Flucht vor
dringenden Bränden – oder steuerst Du proaktiv weit vor

der Kurve?»
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E
ENTREPRENEURSHIP

SYSTEMLOGIK.
Selbsterhaltung verstehen statt moralisch klagen.

Ob Staat, Bank oder Großkonzern: Jedes System folgt der biologischen und
mathematischen Programmierung, sich selbst zu erhalten. Wer aufhört, sich über
«Ungerechtigkeit» zu empören, gewinnt sofort den kühlen Kopf für den nächsten
strategischen Zug.

Bei behördlichen oder marktseitigen Hürden verfällt man in moralische Empörung
und Opferrolle.

Die Eigenlogik des Systems wird emotionslos analysiert und für die eigene
Positionierung genutzt.

P.E.R.L.S.©  –  IMPULS ZUR REFLEXION

«Verschwendest Du noch Energie mit Klagen über Markt-
oder Staatsregeln – oder nutzt Du deren Logik nüchtern für

Deinen Zug?»
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R
RHETORIK

T-REX-IRRTUM.
Totstellen schützt vor keinem Aggressor.

Aus Angst und Überraschung hoffen viele Führungskräfte, ein Konflikt ziehe vorbei,
wenn man nur stillhält. Doch das Leben ist kein Dinosaurierfilm: Wer sich vor einem
Aggressor totstellt, wird trotzdem gefressen. Klare Ansage schlägt Schockstarre.

Drohende Konflikte und Angriffe werden in der Hoffnung auf ein Wunder
stillschweigend ausgesessen.

Gefahren werden frühzeitig beim Namen genannt und aktiv aus einer Position der
Stärke geklärt.

P.E.R.L.S.©  –  IMPULS ZUR REFLEXION

«Wo stellst Du Dich in Deinem geschäftlichen Umfeld
gerade noch still, obwohl längst ein entschlossener Schritt

nötig wäre?»
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L
LEADERSHIP

FRÜHINDIKATOREN.
Führen über Vorausschau statt Rückspiegel.

Reaktive Chefs warten auf die historische Bilanz des Steuerberaters, um zu merken,
dass die Marge einbricht. Proaktive Leader steuern ihr Team über Frühindikatoren,
Liquiditätsvorschau und das genaue Lesen menschlicher Dynamiken im Vorfeld.

Das Unternehmen wird ausschließlich über vergangene Monats- und Jahreszahlen
im Rückspiegel verwaltet.

Frühwarnzeichen in Markt, Team und Liquidität werden wöchentlich aktiv
ausgewertet.

P.E.R.L.S.©  –  IMPULS ZUR REFLEXION

«An welchen konkreten Frühindikatoren erkennst Du in
Deinem Betrieb schon drei Monate im Voraus, wohin sich

das Schiff bewegt?»
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S
SALES

INITIATIVKRAFT.
Den Markt gestalten, bevor das Telefon schweigt.

Solange die Konjunktur boomt, reicht es oft, eingehende Anfragen abzuarbeiten.
Wenn der Wind dreht, überleben nur jene Vertriebsorganisationen, die aktiv nach
draußen gehen, neue Brücken bauen und beim Kunden vor der Krise präsent sind.

Der Vertrieb wartet passiv auf eingehende Empfehlungen und reagiert erst bei
leeren Auftragsbüchern.

Proaktive Marktbearbeitung füllt die Pipeline lange bevor alte Projekte auslaufen.

P.E.R.L.S.©  –  IMPULS ZUR REFLEXION

«Agierst Du im Vertrieb jeden Tag aus eigener Initiative –
oder reagierst Du nur auf das, was zufällig zur Tür

hereinkommt?»
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Wachstum mit
Struktur.
Wenn Personal Development, Entrepreneurship, Rhetorik, Leadership und Sales als
System ineinandergreifen, entsteht eine Unternehmenskultur, die Führung entlastet
und Ergebnisse nachhaltig steigert.

P E R L S

Seminare, Vorträge & Mentoring.
Direkter Austausch für Unternehmen und Führungskräfte:

Kostenfreies Beratungsgespräch (15 Min.)

WhatsApp: +41 77 288 83 22

YouTube-Folge ansehen

https://www.MarcoDeutschmann.com
https://www.MarcoDeutschmann.com
https://wa.me/41772888322
https://www.youtube.com/watch?v=7njJGIE48hU

