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Das Chamäleon-
Prinzip.
Mit 57,5 Kilogramm unter Schwerverbrechern überleben und heute in
Vorstandsetagen bestehen: Warum ungefilterte Offenheit in Machtspielen gefährlich
ist und wie man jedes Umfeld beherrscht, ohne sich selbst zu verlieren.

P Personal Development

E Entrepreneurship

R Rhetorik

L Leadership

S Sales
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P
PERSONAL DEVELOPMENT

BEOBACHTER.
Die Rolle niemals mit dem Ich verwechseln.

Wie ein Method-Actor programmierte ich auf dem Gefängnishof meine Spiegelneuronen
auf absolute Unangreifbarkeit. Doch wer wie Heath Ledger in seiner Rolle aufgeht, nimmt
Schaden. Der mentale Anker in der Zelle hieß: Das ist ein Schutzanzug, nicht mein Herz.

Die harte Durchsetzungsrolle aus dem Krisenalltag ungefiltert mit nach Hause
nehmen.

Den Gefechtshelm nach harten Verhandlungen bewusst absetzen und im Kern
weich bleiben.

P.E.R.L.S.©  –  IMPULS ZUR REFLEXION

«Haben wir ein klares Ritual, um nach harten beruflichen
Kämpfen abends wieder ganz bei uns selbst

anzukommen?»
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E
ENTREPRENEURSHIP

ANPASSUNGSKRAFT.
Darwin gilt auch im Geschäftsleben.

Nicht der Lauteste oder Schwerste überlebt in feindseligen Systemen, sondern der
Bestangepasste. Ein Chamäleon wechselt seine Farbe nicht aus Charakterlosigkeit,
sondern aus strategischer Intelligenz. Erfolgreiche Unternehmer lesen jedes Umfeld
sofort.

Mit sturer Einheits-Taktik in völlig unterschiedliche Märkte und Kulturen
marschieren.

Tonalität, Auftreten und Strategie präzise an die Gesetze des jeweiligen Umfelds
anpassen.

P.E.R.L.S.©  –  IMPULS ZUR REFLEXION

«Erkennen wir die ungeschriebenen Gesetze eines neuen
Marktes schnell genug, um uns souverän darin zu

bewegen?»
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R
RHETORIK

SCHWEIGEN.
Weniger ehrlich heißt nicht lügen.

Als eine Gastgeberin stolz regionales Mineralwasser servierte, das mir nicht schmeckte,
trank ich still ein halbes Glas und wechselte dann zu Leitungswasser. Wer jede
ungefilterte Meinung ausspricht, verletzt Menschen unnötig. Kluges Schweigen ist
Diplomatie.

Unter dem Deckmantel der Authentizität jede taktlos ungefilterte Meinung
aussprechen.

Zwischen schädlicher Lüge und diplomatischem, wertschätzendem Schweigen
unterscheiden.

P.E.R.L.S.©  –  IMPULS ZUR REFLEXION

«Wo richten wir durch ungefilterte Kommentare unnötigen
Schaden an, obwohl kluges Schweigen viel weiser wäre?»
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L
LEADERSHIP

SOUVERÄNITÄT.
Schutzlosigkeit ist keine Führungsstärke.

Moderne Ratgeber predigen oft, Führungskräfte sollten jede Unsicherheit sofort offen
zeigen. In harten Restrukturierungen oder Bankenrunden lädt eine offene Flanke
jedoch Angreifer ein. Starke Führung spiegelt nach außen Ruhe und Entschlossenheit.

In kritischen Verhandlungen oder Krisen eigene Zweifel ungefiltert in den Raum
tragen.

Innerlich wachsam analysieren und nach außen unerschütterliche Stabilität
ausstrahlen.

P.E.R.L.S.©  –  IMPULS ZUR REFLEXION

«Schützen wir unser Team und unsere
Verhandlungsposition durch souveräne Ruhe – auch wenn

es innerlich stürmt?»
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S
SALES

SPIEGELNEURONEN.
Die Frequenz des Kunden treffen.

Im Vertrieb entscheidet die Fähigkeit zur Resonanz: Ein Handwerksmeister auf der
Baustelle braucht eine andere Ansprache als ein Finanzvorstand im Konzern. Wer wie
ein Chamäleon die Frequenz seines Gegenübers trifft, baut sofortiges Vertrauen auf.

Mit jedem Kundentyp denselben starren Tonfall und dieselbe Präsentation
abspulen.

Sprache, Tempo und Energie flexibel auf die Welt des jeweiligen Entscheiders
einstellen.

P.E.R.L.S.©  –  IMPULS ZUR REFLEXION

«Stellen wir uns im Kundengespräch flexibel auf die
Frequenz des Gegenübers ein – oder erwarten wir

Anpassung vom Kunden?»
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Wachstum mit
Struktur.
Wenn Personal Development, Entrepreneurship, Rhetorik, Leadership und Sales als
System ineinandergreifen, entsteht eine Unternehmenskultur, die Führung entlastet
und Ergebnisse nachhaltig steigert.

P E R L S

Seminare, Vorträge & Mentoring.
Direkter Austausch für Unternehmen und Führungskräfte:

Kostenfreies Beratungsgespräch (15 Min.)

WhatsApp: +41 77 288 83 22

YouTube-Folge ansehen

https://www.MarcoDeutschmann.com
https://www.MarcoDeutschmann.com
https://wa.me/41772888322
https://www.youtube.com/watch?v=7njJGIE48hU

